Les jeunots de I'immo

PUBLIC VISE OBJECTIFS

Avant la formation, le stagiaire (sans niveau ou
prérequis spécifique) est concerné quand :

+ Il'a moins d’'un an d’expérience en transaction immobiliére >
+ Il va intégrer une agence immobiliére en tant que >
transactionnaire >
+ |l débute un BTS PI en alternance >
+ |l envisage une reconversion dans I'immobilier >
PROGRAMME
Pendant la formation, le stagiaire abordera :
+ Session 1: Les bases juridiques + Session 3: La relation vendeur
+ les lois du métier + la découverte du bien et du projet
+ les documents obligatoires + lestimation
+ la rédaction du mandat + I’engagement mutuel
+ le code de déontologie
+ Session 4 : La relation acheteur
+ Session 2: La prospection + la découverte du projet
* messages + les visites
* canaux + I'offre d’achat
+ discours

+ organisation

MODALITES PEDAGOGIQUES

La formation se déroulera :

vy v v vy

Apres la formation, le stagiaire saura :

Appréhender les réglementations de base du métier
Conseiller son client sur son projet de vente ou d’achat
Répondre aux obligations de I’agence immobiliere
Développer son activité commerciale

Mettre en place des actions performantes pour réussir vite

DUREE 7H

9H30 A 13H00 / 14H00 A 17H30

5 PERSONNES MAXIMUM

TARIF EN PAGE 4

En présentiel. Des annexes de travail papier seront distribuées en salle et le support envoyé par mail en fin de session

En INTER (mini 2 maxi 5)
Evaluation des acquis sous forme : plan d’actions ou de QCM
Evaluation de la satisfaction a chaud en fin de session

Méthodes pédagogiques : Informative / Exercice en individuel / Questions-Réponses / Mises en situation
Outils pédagogiques : Texte législatifs Loi Hoguet, Loi Alur / Trajectoire de vente / VAK / Passé-Présent-Futur

Inscription sur le site internet au minimum 15 jours avant la date (dans la limite des places disponibles)
La session peut s’adapter a certains handicaps, veuillez nous contacter pour envisager la solution la plus adaptée
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